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Die Adelaide Gruppe setzt 2025 ihren Wachstumskurs fort
und starkt ihre europdische Position.

Die Adelaide Gruppe bestatigt im Jahr 2025 die Stdrke ihres Geschdftsmodells.
Der konsolidierte Umsatz steigt auf 495 Mio. € (+10 %).

- Die Aktivitdten Brokerage und Consulting (Verlingue, Angelus) wachsen um 9,5 % auf
344 Mio. €.

- Das Segment Verwaltung von Versicherungsleistungen (Génération) steigt um
10 % auf 134 Mio. €.

- Die Aktivitdten Distribution & Underwriting (Cocoon, Dune) steigen um 20 % auf
17 Mio. €.

Diese Entwicklung unterstreicht die konsequente Umsetzung der Wachstumsstrategie der
Gruppe.

Mit 3'100 Mitarbeitenden, einer Kundenzufriedenheit von 88 % und einer Kunden-
bindungsrate von 95 % verflgt die Gruppe liber eine solide Basis. 2025 werden 24 % des
Konzernumsatzes im Ausland erzielt und bestatigen damit den Ausbau der europdischen
Prasenz. Insgesamt verhandelt Adelaide Versicherungspramien von 5,1 Milliarden Euro fiir
ihre Kunden.

«In einem angespannten Markt, der von anhaltenden geopolitischen Spannungen und einem
schwachen Wirtschaftswachstum geprdgt ist, bestdtigt unsere Entwicklung die Stabilitéit
unseres Modells und das Vertrauen unserer Kunden. Dies stimmt uns zuversichtlich, unsere
Entwicklung weiterhin beschleunigen zu kénnen»,
betont Gilles Bénéplanc, stellvertretender CEO der Adelaide Gruppe.

Ein Wachstum entlang der gesamten Wertschopfungskette

Im Jahr 2025 setzte die Gruppe ihr Wachstum in den Bereichen Beratung, Vermittlung,
Verwaltung, Vertrieb und Versicherungsdienstleistungen fort.

Diese Dynamik spiegelte sich auch in mehreren externen Wachstumsinitiativen wider,
insbesondere in:
e der Ubernahme von EBCam im Vereinigten Konigreich durch Verlingue, wodurch der
Bereich Vorsorgeldsungen der Gruppe gestarkt wurde;
e weiteren Portfolio- und Teamiibernahmen in Italien;



e der Erh6hung der Beteiligung von Adelaide an Angelus Courtage, bei dem die Gruppe
nunmehr Mehrheitsaktionar ist;

e sowie die Beteiligung an Antoma Courtage, um ein Co-Brokerage-Modell aufzubauen,
das auf der Expertise von Verlingue basiert und eine individuelle Betreuung mit
Kundenndhe verbindet.

Verlingue und Angelus Courtage: eine gestdrkte Position im Beratungs- und Maklergeschaft
mit einem Wachstum von 9,5 % auf 344 Mio. €

Die Beratungs- und Makler-Aktivitaten, getragen von Verlingue und Angelus Courtage — beide
unter den Top 20 der grossten franzdsischen Broker — bleiben in einem Schaden- und
Unfallversicherungsmarkt robust, der nach mehreren Jahren mit starken Pramienanstiegen in
eine Phase der Normalisierung (bergeht. In diesem ausgewogeneren, aber weiterhin
anspruchsvollen Umfeld konnte die Gruppe ihre starke Geschaftsdynamik aufrechterhalten und
gleichzeitig eine hohe Kundenbindung sichern. Dies unterstreicht die Starke eines Modells, das
auf Beratung, Nahe und langfristige Begleitung setzt.

Im Jahr 2025 erzielt Verlingue einen Umsatz von 323 Mio. € (+3 %), davon 37 % im Ausland.
Mit der Ankunft von Vincent Harel sowie jiingst Nicolas Naftalski stellt sich der Broker
organisatorisch fir die nachste Entwicklungsphase auf.

Die Organisation wird kiinftig in drei Bereiche gegliedert: Verlingue Entreprise, gewidmet dem
Unternehmensmarkt in Frankreich; der Bereich Specialties & Affinities, der die Teams von
Verlingue Immobilier, Eyssautier-Verlingue sowie die Aktivitdten Emprunteurs zusammenfihrt;
sowie der Bereich Verlingue International, bestehend aus den internationalen
Tochtergesellschaften in Grossbritannien, der Schweiz, Italien und Portugal.

Angelus Courtage, ein anerkannter Akteur im Spezialbrokerage, setzt seinerseits seinen
Wachstumskurs fort und erzielt einen Umsatz von 21 Mio. € und ein Wachstum von 30 %.

Génération: eine anhaltende Wachstumsdynamik

Génération setzt ihre dynamische organische Entwicklung fort und erzielt einen Umsatz von
134 Mio. € (+10 %). Treiber sind die Bereiche Gesundheit und Vorsorge — sowohl im
individuellen als auch im kollektiven Geschaft.

2025 verwaltet das Unternehmen 2,8 Millionen Versicherte im Gesundheitsbereich und
1,3 Millionen Arbeitnehmende in der Vorsorge. Insgesamt werden Leistungen von
1,9 Milliarden Euro ausbezahlt. Dies unterstreicht die Grosse und Robustheit seines
Geschaftsmodells.

Zur Unterstltzung dieses Wachstums starkt das Unternehmen seine operative Struktur weiter
durch die Er6ffnung neuer Standorte in Frankreich (Caen) und Portugal (Coimbra), womit die
Gesamtzahl der Standorte von Génération auf sechs steigt.



Cocoon und Dune: Beschleunigung der Aktivitdten in Distribution und Underwriting mit
einem Wachstum von +20 % auf 17 Mio. €

Die Aktivitdten in Distribution und Underwriting entwickeln sich ebenfalls weiter.

Cocoon, ein auf Privatkunden spezialisierter Versicherungsbroker, erzielt einen Umsatz von
14 Mio. € (+10 %). Das Wachstum ist insbesondere auf die Entwicklung im Bereich individueller
Krankenversicherungen nach dem Austritt aus Gruppenvertragen zuriickzufihren.

Dune, die auf Baurisiken spezialisierte Underwriting-Agentur der Gruppe, bestatigt ihrerseits
eine starke Dynamik mit einem Umsatz von 3 Mio. € (+50 %). Das Jahr war gepragt von der
Ankunft neuer strategischer Partner, einer Diversifikation der Risikotrdger und dem Start
einer neuen digitalen Underwriting-Plattform.

Eine bestatigte europaische Ambition

Die Gruppe setzt ihren Strategieplan Better Future 28 konsequent um, der Adelaide zum
fihrenden unabhéangigen und familiengefiihrten Broker Europas machen soll.

«Unsere Ambition bleibt unveréndert: Wir wollen einen unabhéingigen europdischen
Referenzkonzern aufbauen, gestiitzt auf die Stérke unseres Modells, die Qualitdt unserer
Teams und eine nachhaltige, strukturierte Wachstumsstrategie», schliesst Benjamin
Verlingue, Verwaltungsratsprasident und CEO der Adelaide Gruppe.

Uber Adelaide

Die Adelaide Gruppe ist auf die Beratung, die Vermittlung, den Vertrieb und die Verwaltung von
Versicherungen spezialisiert. Sie zahlt zu den flhrenden Akteuren im franzésischen
Versicherungsbrokergeschaft mit insgesamt funf erfolgreichen Unternehmen: Verlingue, Génération,
Cocoon, Dune und Angelus. Mit den vier Schwerpunktbereichen organisches Wachstum, strategische
Ubernahmen, internationale Expansion und digitaler Wandel will die Gruppe ihr erklirtes Ziel erreichen:
eine grosse, europaweit tatige Brokergruppe zu schaffen, die ihren familiaren Werten treu bleibt und
sich ihre Unabhéangigkeit bewahrt.

3'100 Mitarbeitende

5,1 Milliarden Euro verwaltete Pramien

2,8 Mio. Versicherte in der Krankenversicherung und 1,3 Mio. in der Vorsorge

Niederlassungen in 5 europdischen Landern: Frankreich, Grossbritannien, Schweiz, Portugal, Italien
www.adelaidegroup.fr
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